METODICKY LIST LISKY PRO UCITELE NA PODPORU EVVO VE SKOLACH

orenbonmivest

CiL: « Vzbudit zdjem o férové vyrobky.

« Pochopit princip spravedlivého obchodu.

« Sezndmit se s pdvodem vybranych pochutin.

« Prostiednictvim simulacni hry porozumét zakladnim pravidlGim obchodu.
Posilit mezipredmétové vztahy.

MOTIVACE: Nikdo nedéld vétsi chybu neZ ten, kdo nedéld nic v domnéni, Ze to mdlo, co udélat miize, nemd smysl”
Edmund Burke

LK vitézstvizla staci, kdyZ dobri lidé budou sedét se zaloZenyma rukama.”
Edmund Burke

Motivacni otdzky na téma fair trade (férovy/spravedlivy obchod), uvedeni pfikladd vyrobkd, které
Ize obchodé nakoupit.

(o jsou to pochutiny? Odkud se berou suroviny na jejich vyrobu? A vite z Ceho se ta kterd pochutina
vyrabi (z jaké rostliny je kakao, kdva, cokolada)? Mlizeme je nakoupit férové? Jaky maji vyznam

v nasi stravé? Uvedeni prikladd.

CILOVA SKUPINA: 8.-9. rotnik Z5, S5

DOBA TRVANi: 2-3 vyucovaci hodiny

MisTo: ucebna, tiida

POMUCKY: slepa mapa svéta A3 pro kazdou skupinku, barevné pastelky, atlasy svéta, flipovy papir, pomiicky
potiebné ke he

PRIPRAVA: pomicky potfebné pro realizaci hry, slepa mapa svéta

nastudovani potiebnych informaci (napf. na strankach www.nazemi.cz)
zadany domaci Ukol pro Zaky

METODY A FORMY PRACE: - fizeny rozhovor
« skupinova prace
« hraniroli
- prezentace
« fizend vyména ndzorii
+ internet
« brainstorming

POSTUP:

1. Zakiim zadéme za domaci tikol, aby i pFipravili do pfisti hodiny seznam 10 jejich oblibenych
pochutin (napf. ¢okolada, kecup, pizza, kakao, Coca cola,. . .). Ke kazdé pochutiné si musi zjistit
jednak misto plivodu pochutiny (na obalu vyrobku), ale také misto plivodu hlavni suroviny
pochutiny (internet).

2. Nasledujici hodinu rozdélime tfidu do skupin. KaZda skupina dostane slepou mapu svéta (velikost
A3), do které spolecné zaznaci jednou barvou misto pdvodu vyrobkii viech clend skupiny (vyrobky
se mohou i opakovat!), druhou barvou zaznaci misto ptivodu hlavnich surovin. K piesnéjsimu
urceni mista mohou pouZivat atlasy svéta. Nasledné se spolecné snazi nalézt odpovéd na otazky:
Kde se vyrabi pfevaznd vétsina pochutin? Kde se nejcastéji ziskdvaji hlavni suroviny na jejich
vyrobu? Pro¢ tomu tak je? Poté kazdé skupinka prezentuje svoji mapu a odpovédi na otdzky.
Nakonec udélame spolecné shrnuti zjisténych skutecnosti.
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3. V nasledujici diskusi se zaméfime na to, co vSechno se stane s danou surovinou, nez se dostane

ke koncovému zdkaznikovi. Mlizeme si poloZit nasledujici otazky:

« Kde se berou potfebné suroviny? Co je potfeba pro jejich zisk? Co musi zemédélec udélat, aby
nakonec mél co proddvat? (musi je nékdo vypéstovat — na zacatku je zemédélec, ktery nakoupi
seminka, obdéla plidu, zavlaZuje, hnoji, chemicky osetfuje, sklizi)

« Jak se suroviny dostanou z mista vzniku do mista zpracovani a spotieby? (nékdo surovinu
od zemédélcti vykoupi a pak ji dal prodava dalSim prekupnikiim (spekulantim na burze),
nakonec se potraviny dostanou ke zpracovani, prodejci a spotfebiteli)

« Vétsina vyrobkd na trhu pochdzi od nds nebo ze zahranici? Pro¢?

4, Po diskusi spolecné definujeme jednotlivé zakladni clanky prodejniho fetézce a sepiseme jejich
zdkladni charakteristiku. (zemédélec — mistni vykup — pfekupnik — vyrobce pochutiny — prodejce
— zékaznik) Pfi psani charakteristik se snazime odpovédét na otazky:
« Cojejeho cilem a proc?
« Jakym zplisobem se snazi dosahnout svych cilii?
« Jaké jsou jeho naklady? (hnojivo, ndkup semene, nakup suroviny, nékup ingredienci,
zaméstnancdi a jejich platy, doprava, poplatky, reklama, .. .)

5. Poté ndsleduje sehravka hry,,A mam to zadarmo®. Popis hry je uveden v pfiloze.

6. Po sehrdni hry nésleduje reflexe. Nejprve se zeptame kazdé skupiny, jak se jim dafilo a jaké jsou
jejich pocity z dané role. Zaéneme u zemédélcli a pak pokracujeme postupné az k zakazniklim.
Poté se spolecné zamyslime, zda trh takto funguje i ve skutecnosti. Co délaji jednotlivé clanky
fetézce pro to, aby zvysili svij zisk a maximalIné sniZili své ndklady? Co je hnacim motorem celého
procesu? Miizeme tento proces néjakym zpiisobem jako spottebitelé ovlivnit? Ucitel se zmini
nizké mzdy zaméstnancti, nadmérné pouzivéni chemie, drancovani pfirodnich zdrojd, nelegini
vyroba, masovd produkce, velkokapacitni chovy, dafiové tniky, cerny trh, poruovani predpisii
0 bezpecnosti prace. Mlize takeé pirecist néjaky skutecny pfibéh zemédélce (www.nazemi.cz).

7. Studenti se opét rozdéli do skupin a tentokrat se snazi vymyslet, jak by se dal tento systém zménit
tak, aby byl spravedlivy. Své névrhy pak prezentuji ostatnim skupindm.

8. Nésleduje zdvérecnd diskuse, béhem niZ je studentlim piedstavena myslenka Fair trade. Také se
béhem ni spolecné zamysli nad moznostmi zmény vlivem zékaznika.

REFLEXE: « Co mlzeme pro podporeni zmény udélat my, jako zakaznici?
« (o znamend pojem Fair trade?
« Jaké barvy md znacka Fairtrade, kterd je udélovana spole¢nosti Fairtrade International (FLO)?
« Podle ¢eho se mlizeme orientovat pfi nakupu vyrobku?

TEMATICKE OKRUHY PRUREZOVEHO TEMATU ENVIRONMENTALNI VYCHOVA:
« EVVO - lidské aktivity, vliv ekonomickych ndstroji na vztahy k ochrané Zivotniho prostredi.
« 0SV — osobnostni rozvoj, feseni problém, vztahy k druhym lidem
— socialni rozvoj, komunikace, spolupréce, vzajemné poznavani

ROZVIJENE KOMPETENCE: - Kompetence k uceni — 7ik vyhledava a tfidi informace souvisejici se zadanym tkolem,
vyuZiva rliznych zdroji, popiSe problematiku Fair Tradu, uvede pfiklady pochutin a zdroje surovin
na jejich vyrobu.

- Kompetence k feseni problémii — vnima problémové situace, ziskdva informace potiehné
k jejich fedent, voli vhodné zpisoby, nenechd se odradit nezdarem

- Kompetence socialni a personalni — zak aktivné spolupracuje ve skupiné pii feSeni daného
Gkolu v pfipadé potfeby, poskytne pomoc nebo o ni sdm pozada, zlep3uji se jeho dovednosti
ve vyjedndvani.

- Kompetence obcanské — zak chape principy spravedlivého obchodu, projevuje pozitivni
postoj k této problematice
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Kde najit informace a ndpady pro dal3i aktivity:
www.fairtrade-asociace.cz, www.fairtrade.net, www.nazemi.cz, www.varianty.cz, www.kampanft.wz.cz

Ptiloha — simula¢ni hra A MAM TO ZADARMO!

Autor: Lenka Pavelcikova

Gl hry: « Nastinit jak funguje b&zny ekonomicky systém ve spole¢nosti.
« Pochopit princip spravedlivého obchodu.
« Cilem jednotlivych ucastnikii je vydélat co nejvice penéz.

Pomiicky: pro kazdého (castnika - nejméné 5x karticka plodiny (pro kazdé kolo jedna)
- karta tctu, tuzka
« karta s charakteristikou dané role
« jmenovka
kalkulacka a propiska pro bankéfe

Délka trvani: 40-50 minut
Doporuceny vék: 74ci 8. 9. thidy, studenti S5, dospéli

Pfiprava pied zahdjenim hry: ~ « Nejprve student(im vysvétlime cil, postup a pravidla a priibéh hry.
« Kazdy student si vylosuje jmenovku, na které ma uvedenou svou roli ve he. Jmenovku si
viditelné piiidéld na obleceni.
« Kazdy student dostane karticku s charakteristikou své role, nejméné 5 karticek s obrazkem
plodiny, kartu Gctu a tuzku.
« Jediilezité, aby vsichni védéli, jak bude hra probihat. Zodpovime piipadné dotazy.

Lpiisob rozdéleni roli: « Prehled roli: 1. zemédélec — 2. mistni vykupce — 3. prekupnik — 4. vyrobce produktu —
5. prodejce — 6. zékaznik).
« Plati pravidlo, Ze v kazdé kategorii je stejné nebo alespoii o jednoho hrace méné nez v kategorii
predchdzejici. (napr. 6 zemédélch, 5 mistnich vykupcd, 4 piekupnici, 3 vyrobci, 2 prodejci, 1
zdkaznik). Nesmime zapomenout, Ze zakaznik( je vdy nejméné (minimélné 1) a zemédélcti
nejvice (minimalné 3)!
« Vedoudi hry (ucitel) je zérover bankéfem.

Priibéh hry: « Hra probihd nejméné v péti kolech, béhem nichz se kazdy ¢lanek trzniho fetézce snazi vydélat co
nejvice penéz. Kazdé kolo je rozdéleno do 6 na sebe navazujicich fazi.
« Hrakoni po uplynuti nejméné péti kol nebo smrti dvou zemédeélci.

Zplisob vyhodnoceni hry: « Vkazdé Casti fetézce — skupiné (zemédélec, mistni vykupce, . . .) vitézi ten, komu se podafilo
vydélat v dané skupiné nejvice penéz.

Priibéh jednoho kola: « Vkazdém kole plati, ze kazdy mdzZe prodat ¢i nakoupit pouze jednou od jednoho ¢lovéka.

« Ceny se domlouvaji tak, aby to nikdo nesly3el. Vysledna cena nékupu je tajnd.

« Pfisituaci, kdy je vice prodévajicich nez kupuijicich si ti, co neméli komu prodat své zboZi na ucet
do sloupecku,,Dal”
kterému nejprve ostatni clenové dané skupiny sdéli své konecné prodejni ceny.

« Bankér (ucitel, vedouci hry) mdZe zdroven vystupovat i v roli zakaznika.

« Pravidla nékupu pro zékaznika se lii od ostatnich nakupu, a jsou blize popsand v jeho
charakteristice.

—_

. FAZE: Zemédélci prodavaji svou surovinu mistnimu vykupci. Védi, 7e aby se uzivili, musi
surovinu prodat za minimélné 100 jednotek. Tuto ¢astku zapisi na svém uctu do sloupecku ,Ma
dati”. Zacind vyjedndvani s mistnim vykupcem. Pfi prodeji za vyssi cenu se jim prebytek pfipisuje

......

s plodinou a pfedaji ji mistnimu vykupci. Ziskanou ¢astku si zapisi na ucet do sloupecku,,Dal”.
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2. FAZE: Mistni vykupitelé prodavaji ziskanou surovinu prekupnikovi. K cené ndkupu
pfictou své reZijni ndklady 10 jednotek a tim ziskaji minimalni ¢astku, za kterou potfebuji
plodinu prodat. Tuto ¢astku zapisi na svém tctu do sloupecku,Mé dati”. Pak ndsleduje vlastni
dohadovani s prekupnikem. Pokud se jim podafi prodat drdz nez je cena nakupu + 10 jednotek,
vydélavaji penize, pokud levnéji, zacinaji prodélavat a dluzit bance. Po dohodnuti ceny
s prekupnikem na Cistou karticku s plodinou napisi dohodnutou ¢astku a daji ji pfekupnikovi.
Ziskanou castku si zapisi na tcet do sloupecku,,Dal”.

3. FAZE: Prekupnici prodavaiji ziskanou surovinu vyrobci produktu. K cené nakupu
prekupnici pfictou své rezijni néklady 5 jednotek a tim ziskaji minimalni ¢astku, za kterou
potiebuji plodinu prodat. Tuto ¢astku zapisi na svém ti¢tu do sloupecku,,Ma dati”. Pak ndsleduje
vlastni dohadovani s vyrobcem produktu. Pokud se jim podafi prodat draz, vydélavaji penize,
pokud levnéji, zaCinaji prodélavat a dluZit bance. Po dohodnuti ceny s vyrobcem produktu
na cistou karticku s plodinou napisi dohodnutou ¢astku a daji ji vyrobci produktu. Ziskanou
¢dstku si zapisi na ucet do sloupecku,,Dal”.

4. FAZE: Viyrobci produktu prodavaji ziskanou surovinu prodejci. K cené nakupu si vyrobci
produktu pfictou své rezijni naklady 50 jednotek a tim ziskaji minimdlni ¢astku, za kterou
potiebuji tentokrate uZ produkt prodat. Tuto ¢astku zapiSi na svém tctu do sloupecku,,Ma déti”,
Pak nasleduje vlastni dohadovani s prodejcem. Pokud se jim podaii prodat draz, vydélavaji
penize, pokud levnéji, zacinaji prodélavat a dluzZit bance. Po dohodnuti ceny s prodejcem
na Cistou karticku s plodinou napisi dohodnutou ¢astku a daji ji prodejci. Ziskanou ¢astku si
zapiSi na dcet do sloupecku,,Dal”.

5. FAZE: Prodejci prodavaji ziskany produkt zakaznikovi. K cené nakupu si prodejci pictou
své reZijni naklady 20 jednotek a tim ziskaji minimdini ¢astku, za kterou pottebuji plodinu
prodat. Tuto ¢astku zapiSi na svém Gi¢tu do sloupecku,,Ma dati”. Pak ndsleduje vlastni dohadovani
se zdkaznikem. Pokud se jim podafi prodat draZ, vydélévaji penize, pokud levnéji, zacinaji
prodélavat a dluZit bance. Po dohodnuti ceny s vyrobcem produktu na Cistou karticku s plodinou
napisi dohodnutou ¢astku a daji ji zakaznikovi. Ziskanou ¢dstku si zapisi na tcet do sloupecku
,Dal”. Zdkaznik si vyplfiuje svij formuldF dle pokynd, uvedenych v charakteristice jeho role.

6. FAZE: Konec kola a aktualizace stavu tétu. Po realizovani celého triniho Fetézce si viichni
spocitaji do sloupecku,,Rozdil” rozdil mezi polozkou,,Ma déti” a,Dal” .
- Je-livysledna éastka vétsi nez 0, ve sloupecku,,Uroky 10%" se uvede 0.
«Je-li rozdil mensi nez 0, do sloupecku,,Uroky 10%" spocitame 10 % z rozdilu.

Nasledné vypInime sloupecek,,Vysledek obchodu” (=,Rozdil” +,Uroky”) a tento vysledek
obchodu pfi¢teme k celkovému stavu Gctu (hodnotu zapiSeme do sloupecku,,Stav d¢tu”).

Charakteristika jednotlivych roli: - Zemédélec: Jeho cilem je vydélat co nejvice penéz. Vi, Ze aby se uZivil, musi surovinu prodat
za minimalné 100 jednotek. Tuto ¢astku zapiSe na svém ti¢tu do sloupecku,,Ma dati”. Zacina
vyjedndvani s mistnim vykupcem. PFi prodeji za vyssi cenu se mu prebytek pfipisuje na tcet jako

a preda ji mistnimu vykupci. Ziskanou ¢astku si zapise na ucet do sloupecku,,Dal”. Pfehled ziski
a ztrét je uveden v ndsledujici tabulce:

CENA PRODEJE MOZNY DOSLEDEK
vice nez 100 jednotek — vytvaii si financni rezervu na horsi casy
— penize mu umoZni zajistit své rodiné |ékafskou péci a vzdélani
100 jednotek — mize nakoupit potfebné osivo, hnojivo a ochranné prostiedky
(tzn. pokryt své naklady na ziskani suroviny)
75 a7 99 jednotek — zadluzuje se, sniZuje se jeho schopnost obdéldvat pole, nutnost zapojeni déti do prace
50 az 74 jednotek —nemd dostatek potravy a oslabend rodina trpi nemocemi, nemdZe si dovolit zaplatit zdkladni Iékafskou péd,
tézkd prdce déti
pod 50 jednotek — neni schopen viibec zajistit svou rodinu a opousti tento zplsob obzivy, miize i umit
T Autor: Mgr. Lenka Pavelcikova / Odbornd spoluprace: Mgr. Marie Kordulovd / ilustrace: Katefina Mrm(istikova © Liska — o.s. pro EVVO ve Zlinském kraji

Metodické listy vychdzi jako pfiloha elektronické rozesilky Lisky, o.s., http://www.liska-evvo.cz/rozesilka



METODICKY LIST LiSKY PRO UCITELE NA PODPORU EVVO VE SKOLACH 82

+ Mistni vykupce: Jeho cilem je vydélat co nejvice penéz. K cené nakupu pricte své reZijni
ndklady 10 jednotek a tim ziska minimélni ¢astku, za kterou potfebuje plodinu prodat.
Tuto ¢astku zapiSe na svém Gctu do sloupecku,Ma dati”. Pak nasleduje vlastni dohadovani
s prekupnikem. Pokud se mu podaii prodat dréz nez je cena nakupu + 10 jednotek, vydélava
penize, pokud levnéji, zacina prodélavat a dluzit bance. Po dohodnuti ceny s pfekupnikem
na Cistou karticku s plodinou napise dohodnutou ¢astku a da ji prekupnikovi. Ziskanou ¢astku si
zapise na Ucet do sloupecku,,Dal”.

« Prekupnik: Jeho cilem je vydélat co nejvice penéz za minimalnich nakladi. K cené nékupu
prekupnik pficte své rezijni ndklady 5 jednotek a tim ziskd minimélni ¢astku, za kterou
pottebuje plodinu prodat. Tuto ¢astku zapiSe na svém tctu do sloupecku,,Ma dati”. Pak ndsleduje
vlastni dohadovani s vyrobcem produktu. Pokud se mu podafi prodat draz, vydélava penize,
pokud levnéji, zaind prodélavat a dluzit bance. Po dohodnuti ceny s vyrobcem produktu
na Cistou karticku s plodinou napiSe dohodnutou ¢astku a da ji vyrobci produktu. Ziskanou
Cdstku si zapiSe na ucet do sloupecku,,Dal”.

« Vyrobce produktu: Jeho cilem je vydélat co nejvice penéz. K cené nakupu vyrobce produktu
piicte své rezijni naklady 50 jednotek a tim ziska minimalni ¢astku, za kterou potiebuje
plodinu prodat. Tuto ¢astku zapiSe na svém ti¢tu do sloupecku,Ma dati”. Pak nasleduje vlastni
dohadovani s prodejcem. Pokud se mu podaii prodat dréz, vydélava penize, pokud levnéji,
zacind prodélavat a dluzit bance. Po dohodnuti ceny s prodejce na cistou karticku s plodinou
napiSe dohodnutou ¢astku a dd ji vyrobci produktu. Ziskanou ¢astku si zapiSe na tcet
do sloupecku,,Dal”.

« Prodejce: Jeho cilem je vydélat co nejvice penéz. K cené nakupu prekupnik pficte své rezijni
ndklady 20 jednotek a tim ziska minimélni ¢astku, za kterou potfebuje plodinu prodat.
Tuto ¢astku zapiSe na svém Gctu do sloupecku,Ma dati”. Pak ndsleduje vlastni dohadovani
se zakaznikem. Pokud se mu podaf prodat dréz, vydélavé penize, pokud levnéji, zacind
prodélavat a dluzit bance. Po dohodnuti ceny se zdkaznikem na Cistou karticku s plodinou napise
dohodnutou ¢astku a da ji zékaznikovi. Ziskanou Castku si zapiSe na dcet do sloupecku,,Dal”.

- Zakaznik: Zékaznik se snazi dany vyrobek koupit co nejlevnéji. Nejprve si nechd od prodejcii
predstavit jejich nabidky. Vy33i ¢astku si na svém zépisovém archu zapie do sloupecku
Konecnou cenu si zapiSe do sloupecku,Nakup”. Nakonec spocita realizovanou dsporu
(,Maximalni nabidka” —,Nakup”), kterou zapise do sloupecku,,Zisk". Jeho cilem je takto usetfit
€0 nejvice penéz.

- Banké¥: Vyhlasuje jednotlivé faze kola a fidi priibéh celé hry Jinak je Gloha bankéfe je spise
kontrolni. Pomahd jednotlivym dcastnikiim s vypoctem drok, kontroluje spravnost vypInéni
formuldfe. Pokud je v dané fazi méné kupujicich neZ prodavajicich, zjistuje hodnotu jednotlivych
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Karticka plodiny:

PRODEJNI CENA: PRODEJNI CENA:

e o

Tabulka pro jednotlivé ucastniky trzniho retézce (kromé zakaznika):

Cislokola Ma dati Dal Rozdil Uroky 10% Vysledek obchodu Stav ictu
1.
2.
3.
4.
5.
Vysvétlivky: Ma déti = cena nakupu + ndklady

Dal = cena prodeje

Rozdil = Mé dati — Dal

Uroky = 10 % ze zaporné ¢astky Rozdilu, u kladné castky se rovnaji 0
Vysledek obchodu = Rozdil + Uroky

Stav Uctu = stav d¢tu v minulém kole + vysledek obchodu

Zapisova tabulka pro zakaznika:

Cislo kola Maximélni nabidka Nakup Uspora
1.
2.
3.
4,
5.
Celkem:
Vysvétlivky: Maximalni nabidka = prvni nejvys3i cena od prodejcli

Nakup = konecna cena, za kterou zakaznik produkt koupil
Uspora = Maximélni nabidka - Nakup
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ZEMEDELEC
Jeho cilem je vydélat co nejvice penéz. Vi, Ze aby se uZivil, musi surovinu prodat za minimalné 100 jednotek. Tuto Castku zapise nasvém
ctu do sloupecku,,Ma dati”. Zacind vyjednavani s mistnim vykupcem. Pii prodeji za vyssi cenu se mu prebytek pfipisuje na tcet jako Uspora,

na cet do sloupecku,,Dal”. Pehled ziskil a ztrdt je uveden v nasledujici tabulce:

CENA PRODEJE MOZNY DOSLEDEK
vice nez 100 jednotek — vytvafi si financni rezervu na horsi Casy
— penize mu umoZni zajistit své rodiné |ékafskou péci a vzdélani
100 jednotek — miiZe nakoupit potiebné osivo, hnojivo a ochranné prostiedky
(tzn. pokryt své naklady na ziskani suroviny)
75 az 99 jednotek — zadluZuje se, sniZuje se jeho schopnost obdélavat pole, nutnost zapojeni déti do prace
50 az 74 jednotek —nemd dostatek potravy a oslabend rodina trpi nemocemi, nemdiZe si dovolit zaplatit zakladni
Iékafskou péci, tézkd prace déti
pod 50 jednotek — neni schopen viibec zajistit svou rodinu a opousti tento zplisob obzZivy, méize i umit
MISTNi VYKUPCE PREKUPNIK

Jeho cilem je vydélat co nejvice penéz. K cené nékupu pficte
své rezijni ndklady 10 jednotek a tim ziska minimaIni ¢astku,

Jeho cilem je vydélat co nejvice penéz za minimélnich naklad.

za kterou potfebuje plodinu prodat. Tuto ¢astku zapiSe na svém
¢ Uctu dosloupecku,Md dati". Pak nasleduje vlastni dohadovani
i s piekupnikem. Pokud se mu podafi prodat draZ nez je cena nakupu
© +10jednotek, vydélava penize, pokud levnéji, zacind prodélavat
a dluzit bance. Po dohodnuti ceny s prekupnikem na Cistou
karticku s plodinou napiSe dohodnutou ¢astku a dd ji prekupnikovi.
Ziskanou ¢astku si zapiSe na tcet do sloupecku,,Dal”.

VYROBCE PRODUKTU
Jeho cilem je vydélat co nejvice penéz. K cené nakupu vyrobce
produktu pficte své reZijni ndklady 50 jednotek a tim ziskd
minimalni ¢astku, za kterou pottebuje plodinu prodat. Tuto
Cdstku zapiSe na svém Gctu do sloupecku,Ma déti”. Pak ndsleduje
vlastni dohadovani s prodejcem. Pokud se mu podafi prodat dréz,
vydélavé penize, pokud levnéji, zacind prodélévat a dluZit bance.
Po dohodnuti ceny s prodejce na Cistou karticku s plodinou napise
dohodnutou ¢dstku a dé ji vyrobci produktu. Ziskanou stku si
zapiSe na Gcet do sloupecku,,Dal”.

ZAKAZNIK
Z3kaznik se snazi dany vyrobek koupit co nejlevnéji. Nejprve
sinechd od prodejcti predstavit jejich nabidky. Vyssi castku
si na svém zapisovém archu zapise do sloupecku,Maximalni
nabidka“. Nasledné se snazi dohodnout cenu tak, aby byla
,Néakup”. Nakonec spocité realizovanou dsporu (,Maximalni
nabidka“ —,Nakup”), kterou zapiSe do sloupecku,, Zisk".
Jeho cilem je takto uSetfit co nejvice penéz.

K cené ndkupu prekupnik piicte své rezijni néklady 5 jednotek a tim

ziskd minimalni ¢astku, za kterou potfebuje plodinu prodat. Tuto
¢dstku zapide na svém G¢tu do sloupecku,Ma dati”. Pak ndsleduje

vlastni dohadovani s vyrobcem produktu. Pokud se mu podafi prodat

draZ, vydélavé penize, pokud levnéji, zacind prodélévat a dluzit
bance. Po dohodnuti ceny s vyrobcem produktu na €istou karticku
s plodinou napiSe dohodnutou ¢astku a dé ji vyrobci produktu.
Ziskanou Castku si zapiSe na et do sloupecku,,Dal”.

PRODEJCE
Jeho cilem je vydélat co nejvice penéz. K cené nékupu piekupnik
pricte své rezijni naklady 20 jednotek a tim ziské minimdlni
Cdstku, za kterou potfebuje plodinu prodat. Tuto ¢astku zapiSe
na svém Uctu do sloupecku,Ma dati". Pak nasleduje vlastni
dohadovani se zdkaznikem. Pokud se mu podafi prodat drdz,
vydélavé penize, pokud levnéji, zacind prodéldvat a dluZit bance.
Po dohodnuti ceny se zdkaznikem na istou karticku s plodinou
napide dohodnutou ¢astku a dd ji zakaznikovi. Ziskanou ¢astku si
zapiSe na Ucet do sloupecku,,Dal”.

BANKER
Vyhlasuje jednotlivé faze kola a fidi priibéh celé hry Jinak
je tloha bankéfe je spide kontrolni. Pomahd jednotlivym
Gcastnikim s vypoctem trokd, kontroluje spravnost
vyplnéni formuldfe. Pokud je v dané fazi méné kupujicich
neZ prodavajicich, zjistuje hodnotu jednotlivych prodeji

Autor: Mgr. Lenka Pavel¢ikové / Odbornd spoluprdce: Mgr. Marie Kordulova / ilustrace: Katefina Mrm(istikovéa © Liska — o.s. pro EVVO ve Zlinském kraji

Metodické listy vychdzi jako pFiloha elektronické rozesilky Lisky, o.s., http://www.liska-evvo.cz/rozesilka



82 METODICKY LIST LISKY PRO UCITELE NA PODPORU EVVO VE SKOLACH

PRODEJNI CENA: PRODEJN| CENA:

PRODEJNi CENA: PRODEJNi CENA:
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1] -
Cislo kola Ma dati Dal Rozdil Oroky 10% Vysledek obchodu Stav iétu
1.
2.
3.
4.
5.
Vysvétlivky: M@ dati = cena nakupu + néklady
Dal = cena prodeje
Rozdil = Ma dati — Dal
Uroky = 10 % ze zaporné ¢astky Rozdilu, u kladné éastky se rovnaji 0
Vysledek obchodu = Rozdil + Uroky
Stav G¢tu = stav G¢tu v minulém kole + vysledek obchodu
1] -
Cislo kola Ma dati Dal Rozdil Uroky 10% Vysledek obchodu Stav étu
1.
2.
3.
4.
5.
Vysvétlivky: Ma dati = cena nakupu + néklady
Dal = cena prodeje
Rozdil = Ma dati — Dal
Uroky = 10 % ze zapomé castky Rozdilu, u kladné ¢astky se rovnaji 0
Vysledek obchodu = Rozdil + Uroky
Stav G¢tu = stav G¢tu v minulém kole + vysledek obchodu
1] -
Cislo kola Ma dati Dal Rozdil Uroky 10% Vysledek obchodu Stav ictu
1.
2.
3.
4.
5.
Vysvétlivky: Ma dati = cena nékupu + néklady
Dal = cena prodeje
Rozdil = Ma dati — Dal
Uroky = 10 % ze zapomé castky Rozdilu, u kladné ¢astky se rovnaji 0
Vysledek obchodu = Rozdil + Uroky
Stav (¢tu = stav (¢tu v minulém kole + vysledek obchodu
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ZAKAZNIK
Cislo kola Maximélni nabidka Nékup Uspora
1.
2.
3.
4,
5.
Celkem:
Vysvétlivky: Maximadlni nabidka = prvni nejvyssi cena od prodejci
Nékup = konecnd cena, za kterou zakaznik produkt koupil
Uspora = Maximalni nabidka - Nakup
ZAKAZNIK
Cislo kola Maximalni nabidka Nakup Uspora
1.
2.
3.
4,
5.
Celkem:
Vysvétlivky: Maximadlni nabidka = prvni nejvyssi cena od prodejcil
Nakup = konecna cena, za kterou zakaznik produkt koupil
Uspora = Maximélni nabidka - Nakup
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